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ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ОЦІНЮВАННЯ 

ПОТЕНЦІАЛУ ПІДВИЩЕННЯ РІВНЯ 

ПЛАТОСПРОМОЖНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ 
 

Серед найважливіших завдань підприємств варто відзначити формування й 

ефективне використання їх економічного потенціалу. Вирішення цих завдань потребує 

розроблення й здійснення різноманітних заходів [1, 2], які мають на меті забезпечення 

ефективного управління інноваційними [3, 4], конкурентними [5, 6], фінансовими [7–10] та 

управлінськими [11] можливостями суб’єктів підприємництва, збільшення їхньої 

кредитоспроможності [12, 13] та підвищення рівня технологічного розвитку цих суб’єктів 

[14–16], зокрема завдяки наданню належної підтримки з боку держави [17–19]. До цілей 

управління економічним потенціалом фірм необхідно віднести також і підвищення їх 

інвестиційної привабливості [20–22] з подальшою реалізацією інвестиційного потенціалу 

суб’єктів підприємництва, що потребує попереднього прогнозування впливу інвестиційної 

діяльності підприємств на різноманітні параметри їх фінансового стану, зокрема на рівень 

фінансової стійкості суб’єктів господарювання та на величину потенціалу підвищення 

цього рівня [23–25]. 

Необхідно відзначити, що потенціал покращення фінансової стійкості підприємств є 

одним з різновидів їх сукупного економічного потенціалу. Своєю чергою, важливим 

складником потенціалу покращення фінансової стійкості підприємств є потенціал 

підвищення їх платоспроможності, який варто ототожнювати зі здатністю суб’єктів 

господарювання до здійснення організаційних, економічних та інших заходів, результатом 

яких виступатиме підвищення рівня спроможності цих підприємств своєчасно та у повному 

обсязі виконувати свої короткострокові боргові зобов’язання. 

Оцінювання потенціалу підвищення платоспроможності підприємства потребує 

попереднього визначення її наявної величини. З цією метою активи та пасиви підприємства 

потрібно поділити на групи за очікуваною тривалістю часу між даним (теперішнім) 

моментом й моментом їхнього перетворення у грошові засоби. Такий поділ може 

передбачати попередню побудову шкали зазначеної тривалості з рівними між собою 

проміжками часу, які вимірюватимуться у днях. Тоді кожному такому проміжку часу 

можливо поставити у відповідність певну величину активів та пасивів досліджуваного 

підприємства та розрахувати зазначену величину зростаючим підсумком за групами 

активів та пасивів у порядку зростання тривалості часу між даним (теперішнім) моментом 

часу й моментом їхнього перетворення у грошові засоби. 

З урахуванням викладеного, оцінювання наявної платоспроможності суб’єкта 

підприємництва можливо виконати двома способами, а саме: 1) шляхом побудови вектора 

різниць між величинами (грошовими оцінками) активів та пасивів, обчисленими 

зростаючим підсумком у порядку збільшення тривалості часу між даним моментом й 

моментом перетворення активів та пасивів у грошові засоби; 2) шляхом визначення 

найменшої з обчислених різниць та розрахунку відношення величини цієї різниці до 

величини активів підприємства, обчислених зростаючим підсумком, у відповідній їх групі. 

Тоді потенціал підвищення платоспроможності підприємства визначатиметься 

очікуваними змінами, які відбудуться із зазначеними показниками платоспроможності 
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економічного суб’єкта внаслідок реалізації відповідних заходів із її підвищення. Зокрема, 

до таких заходів варто віднести: 

1) скорочення проміжку часу між поточним моментом й моментом, коли певні активи 

компанії перетворяться на готівку, завдяки пришвидшенню їхньої оборотності (для 

прикладу, завдяки пришвидшенню розрахунків за реалізовану компанією продукцію); 

2) збільшення проміжку часу між поточним моментом й моментом, коли певні 

різновиди пасивів компанії перетворяться на готівку, завдяки сповільненню  їх оборотності 

(наприклад, якщо підприємство домовиться про пролонгацію своєї наявної заборгованості 

перед постачальниками сировини). 

Таким чином, оцінювання потенціалу підвищення рівня платоспроможності 

підприємств є важливою передумовою розроблення заходів із покращення їх фінансового 

стану. Тому таке оцінювання повинно відбуватися на підприємствах періодично з метою 

пошуку резервів підвищення їх здатності своєчасно та в повному обсязі погашати наявні 

короткострокові зобов’язання. 
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